NULLA ACCADE
PER CASO

Milano - Settembre

uando si parla di di-
stinzione e alta quali-
ta della vita a Milano
il  nome Fabrizio
Zampetti risuona con
di eleganza e discrezione.
Certo, vende case di lusso, ma di un
lusso che non rincorre I’ostentazio-
ne fine a se stessa, ma soprattutto
I’appagamento di un sogno pit in-
timo che sociale.

Un’osservazione per cui lo vedono
spesso citato e intervistato su quo-
tidiani autorevoli (ultimo il Corriere
della sera) mentre fugge (finché ci
riesce) dagli inviti in Tv dove € un
proliferare di rubriche che parlano
di immobili, ristrutturazioni, ma a
volte dimenticando I’anima di chi ci
andra a vivere.

Non ¢ un semplice “agente immo-
biliare dei vip”, come spesso viene
ingiustamente etichettato, al pun-
to che lo diverte la provocazione
che dice della sua impresa “una non
agenzia”.

Fabrizio Zampetti ¢ molto di piu:
un maestro nel creare esperienze su
misura per i suoi clienti, un vero e
proprio sarto delle relazioni.
“Taylor made”, sartoriale, ¢ un’al-

tra connotazione del suo modo di
intendere il rapporto con chi cerca
non solo una casa dove vivere, ma
dove crescere, portare avanti pro-
getti, vivere le proprie passioni, nel
segno dell’amore per la vita e per i
propri cari.

Non a caso Fabrizio Zampetti ha fat-
to suo questo modo di vivere nella
sua famiglia dove I’amore ¢ al pri-
mo posto, dimenticando qualsiasi
idea di status symbol d’autoafferma-
zione fine a se stessa.

In un mercato dove I'acquisto di
proprieta d’alta gamma ¢ spesso ac-
compagnato da ostentazione e visi-
bilita, Zampetti si distingue per il
suo approccio discreto. Il suo lavo-
ro non consiste semplicemente nel
vendere case, ma nel comprende-
re profondamente i desideri e le ne-
cessita dei suoi clienti, per poi rea-
lizzare i loro sogni con un servizio
altamente personalizzato.

Ogni cliente non € mai una prati-
ca, un numero, ma un nome, un co-
gnome, una storia, storia che viene
trattata con la massima riservatezza
e rispetto. Zampetti dedica tempo e
attenzione per conoscere ogni det-
taglio delle esigenze dei suoi clien-
ti, creando una connessione auten-
tica e di fiducia, al punto che molti
dimenticano il concetto di cliente e
si rifanno a lui spesso usando il ter-
mine di amicizia.

E per amicizia si intende proprio
nel suo significato piu profondo,
quasi linguistico, come spiegano i
dizionari: un sentimento “di reci-
proco affetto, costante e operoso,
tra persona e persona, nato da una
scelta che tiene conto della confor-
mita dei voleri o dei caratteri e da
una prolungata consuetudine”.
Questo metodo sartoriale permet-
te a Zampetti di offrire un servizio
unico, che va oltre la semplice tran-
sazione commerciale. In un mondo
dove la superficialita ¢ spesso con-
suetudine, Fabrizio Zampetti rap-
presenta una rara eccezione. La sua
capacita di coniugare professiona-
lita, stile e discrezione lo rende un
punto di riferimento per chi cer-
ca non solo una casa, ma un’espe-
rienza esclusiva e indimenticabile a
Milano. [ |



